ダウンロード用資料作成・修正を目的としたヒアリングシート

各質問に回答のうえ、メールにてお送りください。
（入力済みの回答はサンプルです。削除・上書きしてお使いください。）


1.代理店を募集される商材（商品・サービス）を教えてください
〇〇を対象に〇〇という名前のサービスを提供しています。
詳しくは、添付するサービス案内資料をご覧ください。
詳しくは、ホームページ（https://************）をご覧ください。

2.この商材のエンドユーザーは誰か教えてください
・一般企業（総務、経営企画部など）
・医療施設（事務局など）

3.この商材はエンドユーザーのどんな課題をどう解決するのか教えてください
〇〇という課題を抱えているお客様の業務効率化に役立ちます。
これまでは多くの企業様が〇〇という対応をしており多くの時間を費やしていました。
弊社の〇〇を導入いただくと、〇〇、〇〇、〇〇という業務がオンライン上でできるようになります。

4.この商材のセールスポイントをいくつか教えてください
・他社商品よりも高品質
・顧客ターゲットを絞って専門性を高めているので売りやすい
・自社で製造まで手掛けているためカスタマイズ可能（最低生産ロットがあります）

5.この商材の導入実績を教えてください（できるだけ数字を含めてください）
・2000年から発売して累計1000台以上の導入実績があります
・一般企業に500台、医療施設に300台
・大手企業や官公庁をはじめ累計1000台以上の導入実績
（まだ実績がない場合はその旨明記してください。〇月から発売開始予定など）
導入先の写真を複数添付します。

6.募集を予定している名称を教えてください
「〇〇〇〇」販売代理店募集
「〇〇〇〇」紹介代理店募集
名称が未定の場合、相談して決めたい場合などは、その旨記載してください。

7.代理店の業務内容を教えてください。（複数ある場合はそれぞれ）
「〇〇〇〇」販売代理店募集
商品を弊社から仕入れていただき、顧客に提案、販売いただくまでがお仕事です。
顧客からの問い合わせには一次対応いただき、難しい問い合わせには弊社が対応させていただきます。
「〇〇〇〇」紹介代理店募集
見込み客に提案までしていただき、デモの申込や、オンラインセミナーの申込獲得までがお仕事です。その後の提案、販売、フォローは弊社が行います。

8. 代理店への支援内容を教えてください。（複数ある場合はそれぞれ）
「〇〇〇〇」販売代理店募集
商品研修をしっかり行わせていただきます。また事務の方には発注業務の研修を別途行わせていただきます。商品研修は4時間、事務研修は1時間を予定しています。
営業ツールは商品説明動画、プレゼン資料、パンフレットのみです。
研修風景の写真、プレゼン資料、パンフレットを添付します。
商品説明動画は（https://************）をご覧ください。
「〇〇〇〇」紹介代理店募集
営業ツール（商品説明動画、プレゼン資料、パンフレット）を提供します。またデモの申込フォームがありますのでそちらもご用意させていただきます。
サンプルページ（https://************）をご覧ください。

9. 代理店の収益例を教えてください。（複数ある場合はそれぞれ）
「〇〇〇〇」販売代理店募集
モデルA　法人、複数名で稼働　月間〇件獲得で〇〇万円の収益
モデルB　法人、複数名で稼働　月間〇件獲得で〇〇万円の収益
モデルC　個人事業主、1名で稼働　月間〇件獲得で〇〇万円の収益
実際の収益例があれば、写真付きで実績として載せますので情報を提供ください。
まだ実績がない場合は直販の実績を参考にするなど、シミュレーションとしての数字を下さい。

10.代理店の募集対象を教えてください。（複数ある場合はそれぞれ）
販売代理店　法人のみ
紹介代理店　法人、個人事業主（個人はNG）

11. 代理店の募集地域を教えてください。（複数ある場合はそれぞれ）
販売代理店　全国（一部地域を除く）
紹介代理店　全国

12. 代理店になるための初期費用と内訳を教えてください。（複数ある場合はそれぞれ）
販売代理店　30万円（税込33万円）　スターターキット・研修費を含む
紹介代理店　5万円 （税込55,000円）　登録費用として
スターターキットなど購入する対象があれば写真もください。

13. 代理店への経済条件を内訳を教えてください。（複数ある場合はそれぞれ）
販売代理店　販売代金の40％で卸させていただきます。
紹介代理店　成約した場合に20％を手数料としてお支払いいたします
条件を開示したくない場合は「お問い合わせいただいた方にのみお知らせしています」とすることもできます。

14.代理店を募集することになった経緯（熱い想いがあればなお良いです）
弊社は2000年創業の〇〇メーカーです。これまで〇〇を中心とした数々の商品を販売してまいりました。数年前に〇〇という課題を解決するため新商品を販売したところ、非常に大きな反響を得ました。これまで直接販売で1000台以上の販売実績があり、今回より多くのお客様に知っていただきたく販売代理店、紹介代理店を募集させていただくことになりました。
〇〇が分かるデモを行っていただくと2-3割のお客様がご購入いただけるというセールスステップも確率しております。（この方法は研修でお教えします！）
〇〇のお客様が「〇〇〇〇したよ」と非常に喜んでいただいている商品です。社員一同自信を持ってオススメする商品ですので、是非お取り扱いいただければ幸いです。

15.面談で行うこと（面談確率を上げるために必須です）
・成果が出ているデモのやり方を実際に見ていただきます
・営業で資料するプレゼンシートをご覧いただきます
・他の代理店さんの成功事例を見ていただきます
・10件に3件アポイントが取れるマル秘の営業トークをご紹介します

16.連絡先
〇〇部　担当〇〇　TEL.090-0000-0000（平日9:00-18:00）
